EN COMERCIO
INTERNACIONAL

Converti el nuevo contexto global en una
oportunidad estrategica
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¢POR QUE IMPORTA
ESTA ESPECIALIZACION?

UN NUEVO ESCENARIO GLOBAL

El comercio internacional esta atravesado por cambios geopoliticos,
nuevos acuerdos, reconfiguracion de cadenas de suministro y
transformaciones en los mercados. Entender este contexto ya no es
suficiente: hay que saber anticiparlo y convertirlo en oportunidades.

UNA OPORTUNIDAD PARA ARGENTINA Y LA REGION

La apertura de nuevos mercados y el potencial de sectores
estratégicos generan oportunidades concretas para la Argentina
y el Mercosur. Aprovecharlas requiere profesionales capaces de
conectar vision global, estrategia y conocimiento del territorio.

UN PERFIL PROFESIONAL CADA VEZ MAS NECESARIO

Las organizaciones necesitan profesionales preparados para
interpretar escenarios, detectar oportunidades, liderar operaciones
internacionales y tomar decisiones con impacto en contextos de
alta incertidumbre.

UNA FORMACION PENSADA PARA EL FUTURO DE LA REGION
La Especializacion es la primera carrera de Posgrado enfocada en
los sectores con mayor proyeccion regional, integrando comercio
internacional con el analisis de industrias estratégicas y sus
oportunidades de crecimiento global.
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EQUE VAS A
PODER HACER?

IDENTIFICAR

oportunidades en sectores
estratégicos como
agroindustria, mineria,
energia, infraestructura,
bioeconomia y servicios
basados en conocimiento.

DISENAR

estrategias de
internacionalizacion para
ingresar, crecer y competir
en mercados globales,
considerando productividad,
competitividad,
diferenciacion y escala.

INTERPRETAR

el escenario global Analizar
tendencias, bloques
economicos, acuerdos
comerciales y variables
geopoliticas para anticipar
oportunidades y riesgos.

CREACION E
INTEGRACION

de infraestructura
estratégica para optimizar
operaciones, aportar valor y
fortalecer la posicion en el
mercado internacional.

LIDERAR

negocios y alianzas
internacionales para
construir vinculos y
desarrollar proyectos en
distintos mercados.

TOMAR
DECISIONES
con vision
estratégica
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¢A QUIEN ESTA DIRIGIDO?

La Especializacion en Comercio Internacional esta pensada para quienes buscan ampliar su
mirada sobre los negocios globales y actuar con conocimiento estratégico en un entorno
internacional cada vez mas complejo y dinamico. Esta orientada a:

. O PROFESIONLES EN

EJECUTIVOS DE LOGISTICA

MULTINACIONALES

PROFESIONALES

ESPECIALISTAS
INDUSTRIALES Y EN COMERCIO
AGROPECUARIOS () *; EXTERIOR

FUNCIONARIOS
PUBLICOS

CONSULTORES
Y PROFESIONALES

EN RECONVERSION O EMPRENDEDORES Y

DIRECTIVOS DE
PYMES

Argentina y el Mercosur se encuentran en pleno proceso de apertura y relacionamiento creciente con el mundo.
Mientras que Israel fue el primero, EFTA el segundo y la Unién Europea el tercero, los préoximos a acordar seran
Singapur, Canadd, Emiratos Arabes Unidos, India, Japdn y otros paises con acceso a grandes bloques comerciales,

ademas del acuerdo econémico especial con los EE. UU. Este proceso requiere de profesionales con una sdlida
formacion gue se encuentren en condiciones de liderar los desafios comerciales, de infraestructura, culturales y de
produccion a los que Argentina debera hacer frente. Este programa va en esa direccion.




PERFIL DEL EGRESADO

\/ ADAPTABILIDAD GLOBAL.: aprenderas a anticipar tendencias
internacionales para optimizar abastecimiento y reducir costos.

\/ ESTRATEGIA ORGANIZACIONAL: disefaras planes para
mejorar competitividad en mercados globales con una vision
estratégica y practica.

Vas a desarrollar

habilidades clave v/ NEGOCIACION ESTRATEGICA: desarrollaras habilidades para
para liderar en el negociar y comercializar productos o servicios aprovechando
escenario ventajas regionales.

internacional:

\/ FINANZAS INTERNACIONALES: incorporaras herramientas
financieras para impulsar la expansion internacional de tu
organizacion o negocio.

\/ COMPETENCIA INTERCULTURAL: adquiriras competencias
para gestionar diferencias culturales y construir vinculos solidos
en entornos diversos.



PLAN DE ESTUDIOS

Una propuesta integral, estratégica y multidisciplinaria para actuar con
impacto en los negocios internacionales.

El Programa aborda todos los ejes clave para desenvolverse con solidez en el comercio
internacional, integrando herramientas de gestion, analisis, negociacién y planificacion,
con foco en sectores estratégicos y contextos geopoliticos dinamicos.

GESTION DE MARKETING INTERNACIONAL

. Estrategia competitiva global de productos y servicios.
. Indicadores econdmicos de globalizacion.

. Estrategia de promocioén, ventas y distribucion.

. Estrategias de marketing sustentables.

INTELIGENCIA COMERCIAL
. Métodos primarios de informacion comercial.
. Estrategias de benchmarking.
. Cobertura de mercado: brokers, traders y Camaras empresarias.
. ldentificacién y negociacién canales de ventas.

LOGISTICA Y ABASTECIMIENTO GLOBAL
. Abastecimiento mercado de trafico de linea o regular.

. Abastecimiento mercado de reefers o refrigerados.
. Planificaciéon de operaciones portuarias.
. Gestion de supply chain aéreo.

SUPPLY CHAIN ANALYTICS

. Métricas de medicidon para el mercado de contenedores, refrigerados, graneles secos y
graneles liquidos.

. Interpretacion de indices y anticipacion de tendencias.

. Métricas para la productividad portuaria y aeroportuaria.

PRODUCCION E INVENTARIOS PARA EL MERCADO MUNDIAL

. Gestion de inventarios como herramienta de productividad regional.

. Sistemas MRP, ERP, CRP, WMS, TMS y S&OP.

. Sistemas Material Requirements Planning (MRP), Enterprise Resource Planning (ERP),
Capacity Requirements Planning (CRP), Warehouse Management System (WMS),
Transportation Management System (TMS) y Sales and Operations Planning (S&OP).

. Diseno de indicadores de performance.

. Seleccién de proveedores.

GESTION DE OPERACIONES GLOBALES
. Gestion de seguridad personal y patrimonial en la cadena de abastecimiento.
. Generacion de productividad y competitividad.
. Gestion de la calidad como capacidad distintiva.
. Desarrollo de proveedores, sustentabilidad y trazabilidad de las operaciones a través de
la eco-certificacion.
. Planificacién de operaciones sustentables.



GESTION DE NEGOCIOS INTERNACIONALES

. Diseno, formulacion e implementacion de estrategia global de negocios.

. Conceptos de Bio-economia en el comercio internacional.

. Conceptos de Bio-economia: sector pesca y forestacion.

. Conflictos relativos a la interpretacion de las nuevas Incoterms y de los
loading/discharging terms.

. Construccion y simulaciéon de escenarios posibles.

CONTRATOS DE FLETAMENTO MARITIMO DE MASIVOS

. Analisis de cldusulas criticas: granos/aceites vegetales/gas oil/crudo/minerales/cargas
rodantes.

. Modalidades y estrategias de negociacion y contratacion.

PLANIFICACION DE NEGOCIOS ASIA Y REGION ASIA-PACIFICO
. Regiones y sub-regiones en China y Asia-Pacifico.

. Procesos de industrializacion en Japon y Corea del Sur.
. Caracterizacion de la politica exterior china.
. China como emisor de IDE y oportunidades conexas.

PROYECCION DE ECONOMIAS REGIONALES
. Procesos de descentralizacion de grandes urbes.

. Gestion de la energia y el medio ambiente.
. Gestion de Clusters operacionales exportables.
. Desarrollo de negocios verdes.

FINANZAS PARA EL COMERCIO EXTERIOR

. Macroeconomia y finanzas internacionales.

. Valuacion de proyectos de inversion.

. Estrategias de financiacion e instrumentos financieros.
. Gestion de riesgos vy calificacion crediticia.

ESTRATEGIA Y GEOPOLITICA DE LOS RECURSOS NATURALES

. Vaca Muerta: presente y futuro como generador de oportunidades.

. Pampa Azul: identificacion de oportunidades y desafios.

. Disrupciones geopoliticas de impacto global: anticipacion de tendencias.
. Region del Mekong: identificacion de oportunidades y desafios.

. Relacion infraestructura, inversion, productividad y escalas.

SECTOR PYME AGROPECUARIO

. Problematicas de empresas familiares.

. Diseno de alianzas estratégicas.

. Proyeccién de negocios.

. Economias de escala, financiamiento y productividad.

ECONOMIA AGROINDUSTRIAL

. Formulacién y evaluacion de proyectos agroindustriales.
. Problematica financiera de las economias regionales.

. Analisis microeconomico sectorial .

. Gestion de costos de empresas agroindustriales.



ECONOMIA Y OPERACIONES DE LA INDUSTRIA MINERA

. Operaciones de exploracion y explotacion: oportunidades.

. Capitalizacién de proyectos y seleccion de proveedores.

. Infraestructura y desarrollo: restricciones y oportunidades.

. Concentrados de plata, cobre, plomo, zinc, litio y minerales criticos: operativa y proyeccion.

RELACIONES COMERCIALES MERCOSUR - INDO PACIFICO

. Geografia econémica del Indo Pacifico.

. Agendas actuales en las relaciones externas del Indo Pacifico.

. Las economias del Indo Pacifico en el Siglo XXI.

. Politicas, comercio e inversiones de Argentina/Mercosur con la region Indo Pacifico.

DECISIONES COMERCIALES EN COMMODITIES Y MERCADO DE FUTUROS Y OPCIONES
. Mecanismos de Futuros y Opciones.

. Interpretacion del Mercado de Futuros en Commodities.

. Aspectos financieros relativos al Mercado de Futuros.

. Interpretacion y modelizacion de estadisticas.

ETICA Y RESPONSABILIDAD SOCIAL EMPRESARIA
. Principios generales de liderazgo, ética personal y profesional.
. Etica en la cadena de abastecimiento.
. Estrategias de compliance corporativo.

TRABAJO FINAL INTEGRADOR

Al finalizar la cursada, deberds presentar un trabajo final individual que te permitira aplicar
de forma practica los conocimientos adquiridos durante la especializacion. Contaras con el
acompafamiento de un tutor académico y podras elegir la tematica, siempre vinculada al
comercio internacional y aprobada por la direcciéon del Programa

La presentacion del trabajo podra realizarse en febrero o mayo del aflo siguiente.
MATERIAS OPTATIVAS

. Agtech y modelos de negocios innovadores.
. Politicas publicas para el sector externo.

. Diseno de estrategias aduaneras

. Infraestructuras globales de COMEX

Si cursaste la Diplomatura en Comercio Internacional o la Diplomatura en Desarrollo
Integral de Economias Regionales, consulta por las equivalencias disponibles

CERTIFICACION ACADEMICA

Al completar el programa —cumpliendo con el régimen de promocion (minimo 75%
de asistencia y aprobacién del Trabajo Final Integrador)— recibiras el titulo de
“Especialista en Comercio Internacional” otorgado por la Facultad de Ciencias
Empresariales de la Universidad Austral.

Este titulo es oficial, con validez nacional, y aprobado por la Comisiéon Nacional de

Evaluaciéon y Acreditacion Universitaria (CONEAU), conforme a la normativa vigente
del Ministerio de Educacion de la Nacion.



MODALIDAD

Duracion: 8 meses | Modalidad: Clases online.
Frecuencia: 2 veces por semanas + 4 jornadas intensivas (jueves y viernesde 9a 17y
sabados de 9 a 13) | Dia de cursada: martes y jueves de 18 a 21 hs Inicia: 20 de Abril 2027

CLASES

VIRTUALES

martes y jueves

hasta 21 hs.

+ 4 jornadas intensivas:

jueves y viernes de 9 a 17 hs
y sdbados de 9 a 13 hs.

MODALIDAD
ONLINE

ENCUENTROS

PRESENCIALES

4 jornadas intensivas
en el Campus Pilar
(Jueves y viernes de
9 a 17 hs y sabados
de 9al13 hs)

PLATAFORMA
VIRTUAL

Con materiales,
actividades y
casos practicos.

INICIO DURACION
20 de Abril 2027 8 meses
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ALEJANDRO ARROYO WELBERS ; Samm—

PhD en Gestion de Proyectos por la Royal Melbourne Institute of Technolo-
gy University de Australia; MBA en Marine Resource Management por la
University of Tasmania (AMC) de Australia; MSc en Maritime Economics and
Offshore Operations por la World Maritime University (ONU) de Malmoe,
Suecia; Magister en Politica Econdmica Internacional por la Universidad de
Belgrano, Argentina; Diplomado en Administracion y Planificacidon Portuaria
por IPDER de Le Havre, Francia.

Cuenta con una sdlida formacion académica y una destacada trayectoria
profesional, avalada por mas de 40 afios de experiencia global en los
sectores de energia, mineria, transporte e infraestructura. Ha trabajado
desde Canada en casi todos los paises de las Américas; desde Australia, en
varios paises del Sudeste Asidtico y Africa; y también en Escandinavia. Con
amplia experiencia en posiciones directivas en el ambito del comercio
exterior de empresas multinacionales, combina una mirada estratégica con
un profundo conocimiento técnico.

Actualmente se desempefia como profesor asociado profesional en carre-
ras de grado en 4to afo, grado y posgrado para alumnos de intercambio
internacional, y posgrado en la Facultad de Ciencias Empresariales, Inge-
nieria y Relaciones Internacionales de la Universidad Austral. Adicional-
mente, Alejandro dirige Programas de posgrado y dicta clases en ITBA,
UBA y UCEMA, ademas de ser profesor visitante en la Université de Lyon
lI-IAE Jean Moulin de Francia. En la actualidad, es titular de la firma
SOUTHMARK CONSULTING CANADA Inc de Toronto y de SOUTHMARK
LOGISTICS S.A., en Buenos Aires.

COORDINADOR ACADEMICO

MATIAS SEBASTIAN LEMOS

Lic. en Comercio Internacional | EMBA | Mag. en Finanzas | Ph.D. candi-
date en Management. Cuenta con mas de 20 afos de experiencia en
comercio internacional, con una trayectoria profesional desarrollada entre
América Latina y Asia. Se especializa en la apertura de mercados latino-
americanos, participando activamente en viajes de negocios, ferias inter-
nacionales y negociaciones con empresas distintos paises. Mientas que su
experiencia en Asia se concentra en el desarrollo de proveedores para
importacion, y la gestion de operaciones de abastecimiento internacional.
Ha participado como consultor en desarrollo de negocios para numerosos
proyectos de internacionalizacion, en sectores como tecnologia médica,
cosmética, cuidado personales, software, alimentos, maquinaria, automo-
triz, home & deco, y otros servicios basados en conocimientos, trabajando
con mas de 30 mercados en todo el mundo.

Es profesor e investigador de la Universidad Austral, donde dicta clases
de Negocios Internacionales y Direccion Comercial en la Facultad de
Ciencias Empresariales, la Escuela de Gobierno, y el IAE Business School,
donde también esta realizando su Doctorado en Management, con foco
en internacionalizacidon de empresas.




MARCELO ROSATTO

Ex Presidente y Gerente General de Unilever Caribe y Region Andina.
Cuenta con una destacada trayectoria en la industria de consumo
masivo, habiéndose desempenado como Presidente de Kraft Foods
Argentina y Director General de Marcas en Molinos Rio de la Plata. Es
Contador Publico por la UCA (Buenos Aires) y ha complementado su
formacion ejecutiva en prestigiosas instituciones internacionales como
Harvard University (The General Management Program) y University of
Virginia (Strategic Sales Management Program). En la actualidad dicta
clases en prestigiosas universidades en Colombia, Ecuador, Uruguay y
México.

JOSE LLONTOP

Miembro de la junta directiva de reconocidas empresas industriales en
Estados Unidos. Cuenta con una solida experiencia internacional en el
sector de materiales para la construccion, habiéndose desempefiado
como Presidente de CEMEX en Europa Central, Israel, Egipto y Vene-
zuela, y como Director Regional de GIANT Cement Corporation
(EE.UU.). Es Ingeniero Mecanico por la University of Virginia y posee un
MBA de Rice University (EE.UU.). Completd ademas el General Man-
agement Program en Harvard University.

LUIS DAMBRA

ex-Decano de la Facultad de Ciencias Empresariales (Campus Pilar).
Ingeniero Mecanico (UTN) y Magister en Direccion de Empresas
(IAE). Completod su formacion en innovacion y disefio en Harvard, MIT
y el Politécnico de Milan. Cuenta con una solida trayectoria en indus-
trias como Fiat y Boldt, y mas de 20 anos como docente y directivo
en el IAE Business School. Actualmente lidera la Facultad de Ciencias
Empresariales con foco en innovacion, gestidn y pensamiento
estratégico.
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CUERPO DOCENTE

El cuerpo docente seleccionado cuenta con titulos avanzados en destacadas insti-
tuciones y algunos con mas de 30 anos de trayectoria en empresas lideres mundiales.
Esto nos permite garantizar a los participantes un conocimiento practico y actualiza-
do del comercio internacional.

Economista (UBA), Profesora de ensefianza media y
superior en Ciencias Econdmicas (UNC), y Dra en Ciencias de la Educacion (U.
Navarra, Espafia). Me he dedicado a la ensefianza de la Etica profesional y empresari-
al desde hace varios anos. Actualmente doy clase de esta materia en la Universidad
Austral (grado y posgrado), y en la UTN Campana (Maestria).

Doctor en Relaciones Internacionales por la Universidad
Nacional de Rosario. Magister en Relaciones Internacionales con orientacion en Asia-
Pacifico por la Universidad Nacional de La Plata. Licenciado en Relaciones Interna-
cionales por la Universidad Nacional de Rosario. Docente en la Universidad Austral,
Universidad Abierta Interamericana, Universidad Nacional de Rosario y Universidad
de Alcala (Espana).

Licenciado en Economia por la UBA. Master en Economia por la
Universidad de San Andrés y Master en Finanzas por la Universidad Torcuato Di
Tella. Tiene experiencia en mercados financieros como ejecutivo en firmas especial-
izadas como AGM Finanzas y Quantum Finanzas. Actualmente, es docente en
programas de grado y posgrado en la Universidad Austral y en la Universidad Torcu-
ato Di Tella, donde aporta una mirada técnica y aplicada sobre economia y finanzas
internacionales.

MBA por UADE Business School e Ingeniero Aeronautico por la
Universidad Nacional de La Plata. Tiene mas de 30 afios de experiencia en cargos
ejecutivos y de consultoria en empresas de Argentina, Brasil, Chile, Estados Unidos,
Australia y Uruguay. Fue Director del Instituto Técnico de Olavarria y actualmente se
desempena como profesor en UADE e ITBA.

Contador Publico por la Universidad de Belgrano y Doctor
en Ciencias de la Administracion por la misma institucion. Posee formacion interna-
cional en Business Administration por la Henley School of Management (University of
Reading, Inglaterra) y en Marketing y Direccion de Exportaciones en AOTS, Japon.
Cuenta con una destacada trayectoria como directivo en empresas lideres como
Molinos Rio de la Plata, Bunge, Centenera, Canale, SOCMA Alimentos y Kraft, y como
consultor en agronegocios para el BID (Washington). Es profesor de grado y posgra-
do en UBA, UNER, UDESA, UTN e ITBA, especializado en agronegocios.
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Licenciado en Comercio Internacional por la UNLM. Master
en Direccion Comercial por UADE y UBS, y posgraduado en Estrategia y Marketing
en Bebidas y Alimentos por la UCA. Cuenta con una amplia experiencia ejecutiva en
empresas lideres como Coca-Cola, Isenbeck, Papel Prensa y Compania Industrial
Cervecera. Actualmente se desempena como docente en programas de grado y
posgrado en la Universidad Austral, UADE e ITBA, donde transmite su vision
estratégica del comercio y el marketing internacional.

Abogado graduado con honores en la Universidad de
Buenos Aires. Postgrado en Derecho de la Navegacion y Derecho del Mar, Instituto
Superior de Derecho y Navegacion Maritima (ISDNM). Ex jefe de Asuntos Juridicos,
Seguros y Reclamos en ELMA. Secretario de la Asociacion Argentina de Derecho
Maritimo. Socio del estudio juridico Mohorade, Serravalle, Mainero & Santarcangelo -
MSMS Abogados. Profesor en la Universidad Austral, ITBA y ENN.

MSc. en General Maritime Administration por la World Mari-
time University de la ONU en Suecia, y Lic. En Economia y Administracion Naviera
por le UdMM en Argentina. Diplomado en Administracion y Planeamiento Portuario
por IPDEC en Le Havre, Francia. Ex. Analista de Contratos de Charteo Marpitimo de
la Secretaria de Estado de Intereses Maritimos; ex Gerente de Flote de YPF; ex
asesor de negocios de TRANS ONA, MARITIMA PETROLERA, ANTARES NAVIERA,
SOL PTEROLEO, y MARITRANS.

Licenciado en Relaciones Internacionales por la UNTREF.
Magister en Relaciones Comerciales Internacionales y especialista en Economia y
Negocios con India y Asia-Pacifico por la misma casa de estudios. Actualmente cursa
el doctorado en Relaciones Internacionales en la Universidad Nacional de La Plata
(UNLP). Su trayectoria académica y profesional esta enfocada en el analisis
estratégico del comercio internacional con especial énfasis en las relaciones
econdmicas entre Ameérica Latina y Asia-Pacifico.

Especialista en comercializacion agropecuaria. Consultor y Analista de Mercados
Agropecuarios con mas de 25 afos de trayectoria. Profesor en carreras de grado y
postgrado en diversas Universidades. Se desempefa también como investigador en
el Centro de Agronegocios y Alimentos de la Universidad Austral (Sede Rosario)
desde marzo de 2014, dictando clases y liderando publicaciones como Austral
Agroperspectivas.
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TESTIMONIOS®

MATIAS H

"Mis compaferos, la facultad, la
pasion de algunos docentes por lo
que realizan —la cual contagiaron—,
asi mismo el CV de los docentes, mas
alla de todo lo antes mencionado.”

MARIANA F

"Las materias que fueron mas
dinamicas y en las cuales el docente
se preocupo por captar y mantener
la atencion de los alumnos. La
universidad y la atencion son muy
buenas; la moderadora esta siempre
atenta para las clases online.”

LUCIAR

“Quedé muy contenta con el nivel de
los docentes y con el nivel académico.
Gracias por la oportunidad de poder
conversar libremente de hechos del
Comercio Internacional..”

*Los testimonios corresponden a experiencias reales. Las imagenes
utilizadas son ilustrativas y no representan a las personas que brindaron S gas UM VERSIDAD CIENCIAS

su testimonio. ? AUSTRAL | EMPRESARIALES



POR QUE ELEGIR
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de gestion privada

; nos define el encuentro alumnos gue ocupan
de la Argentina . ol
Ki entre la excelencia cargos gerenciales por su
(Rarg ) académica y la gestion excelente nivel académico y
profesional. sus habilidades en materia

desde la direccion académica,
acompanamos a los alumnos
en su recorrido y en el logro de
sus objetivos.

de gestion y pensamiento
estratégico.

contamos con un equipo de
docentes y profesores de primer
nivel, caracterizado por su soélida
experiencia, trayectoria acadé-
mica y reconocimiento profesio-
nal, tanto en el ambito nacional
como internacional.
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BENEFICIOS
EXCLUSIVOS

Quienes completen la Especializacion podran acceder a una red de
oportunidades y actividades exclusivas:

Acceso a la Plataforma de Empleo de la Universidad Austral.

Participacion en la Feria Ejecutiva, que realizamos en conjunto con
el IAE Business School, y que conecta a empresas, organizaciones
e instituciones con nuestros alumnos y graduados.

Workshops con especialistas y referentes del sector.

Encuentros de Graduados en el Mundo, para seguir ampliando tu
networking internacional.

Y muchas otras iniciativas disponibles en
austral.edu.ar/graduados.

. CIENCIAS
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PROCESO DE ADMISION

Buscamos perfiles con experiencia profesional y una fuerte motivacion por desarrollarse en
el dmbito del comercio internacional. Para postularte, es necesario cumplir con los
siguientes criterios:

Formacién académica

-Contar con un titulo universitario o de nivel superior, con una duracion minima de cuatro
afnos, otorgado por una institucion reconocida de Argentina o del extranjero.

-En el caso de titulos extranjeros, se requiere una formacion equivalente a 2.600 horas
reloj o un master de nivel .

Experiencia profesional

-Acreditar al menos 3 aflos de experiencia laboral en areas relacionadas con el comercio
internacional, negocios, logistica, economia o afines.

-Demostrar un interés genuino y compromiso soélido por reorientar o potenciar tu
trayectoria profesional en el ambito global.

Formacion de origen

‘La Especializacidn esta abierta a profesionales de distintas disciplinas. Sin embargo,
tendran especial consideracion quienes provengan de carreras como Ciencias
Empresariales, Ingenieria y Relaciones Internacionales, entre otras afines.

Entrevista personal

-Todos los postulantes participaran de una entrevista con el equipo de admisiones y/o la
Direccion del Programa.

En casos excepcionales, el Comité Académico podra evaluar candidatos que no cumplan
estrictamente con los requisitos, pero que acrediten preparacion suficiente y potencial
para cursar con éxito.

R4
8
&%

CIENCIAS
AUSTRAL [ EMPRESARIALES

\ORVY
2 .
RENTS

, S
ts . &



¢ESTAS PREPARADO

PARA CONVERTIR EL
NUEVO CONTEXTO
GLOBAL EN

UNA OPORTUNIDAD
ESTRATEGICA?

CONTACTO

FLORENCIA GARCIA
© +54 911 2867-6666
=2 fgarcia2@austral.edu.ar

TRANSFORMANDO TU FUTURO
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