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INFORMACION GENERAL

. FECHAS

Fecha de inicio:
3 de septiembre de 2026

Fecha de finalizacion:
15 de octubre de 2026

DURACION 25 horas.

6 clases virtuales (3 horas de duracion cada
una mas un dia presencial de 7 horas)

MODALIDAD Virtual (jueves de 18 ha 21 h)

Instancia final presencial: jueves 15 de octubre
de10hal17h

CERTIFICACION
ACADEMICA

La Facultad de Ciencias Empresariales y el Centro de Agro-
negocios y Alimentos de la Universidad Austral, extenderan
el Certificado Académico de aprobacién de “Focalizado
Adopcion de Bioinsumos Agropecuarios” a quienes
cumplan con el régimen de promocién.
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PROPOSITO DEL PROGRAMA

Para que el mercado de Bioinsumos se desarrolle y consolide en el mediano y
largo plazo, y se logre una adopcion de ultima milla a nivel del productor
agropecuario, es necesario el disefio de estrategias comerciales que consideren
las particularidades de las soluciones bioldgicas y sus diferencias respecto a los
insumos tradicionales.

OBJETIVO

Ofrecer capacitacion especializada a profesionales del sector de Bioinsumos
agropecuarios para que puedan disefar, liderar y participar en procesos de
desarrollo comercial innovadores y efectivos, impulsando el crecimiento y la
consolidacion de la industria.

PUBLICO OBJETIVO

1. Profesionales independientes que se desempefian en la comercializacion de
semillas, fitosanitarios y fertilizantes, y requieren herramientas especificas para la
venta de insumos bioldgicos.

2. Profesionales que ya estan vinculados al desarrollo de mercado y nuevos
negocios en productos bioldgicos y deseen adquirir nuevos conocimientos y
herramientas.

3. Distribuidores que ya operan en el ambito agropecuario y estan incorpornado
bioinsumos en sus portafolio de productos.

4. Asesores independientes que deseen adquirir mayor conocimiento de la
industria de los biolégicos.

5. Responsables de las areas de comercializacion de empresas de bioldgicos que
requieran conocimientos adicionales para el desarrollo de estrategias comerciales.

6. Duefos de startups y empresas pymes que desarrollan bioldgicos y enfrentan
desafios para la estructuracion del canal comercial.
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CONTENIDO DEL PROGRAMA

INTRODUCCION A LA PROBLEMATICA DE LA COMERCIALIZACION Y ADOPCION
DE BIOINSUMOS

Fecha: 3 de septiembre de 2026
Modalidad: Virtual
Profesor: Juan Pablo Brichta

Contenido:

« Particularidades del mercado de bioinsumos y los desafios en la adopcion.

* Mapa competitivo y estratégico actual a nivel global y en Argentina.

* Necesidades para el desarrollo del mercado de bioinsumos.

* Exploracion de las barreras y obstaculos para quienes comercializan bioinsumos.

* Percepcion del usuario. El problema de la ultima milla. Exploracién de necesidades.
Introduccion a la venta consultiva.

SEGMENTO BIOFERTILIZANTES Y BIOESTIMULANTES
Fecha: 10 de septiembre de 2026

Modalidad: Virtual

Profesor: Martin Torres Duggan

Contenido:

* Perspectiva y prospectiva del mercado global y local de bioestimulantes.

* Desarrollo de productos biolégicos.

* Posicionamiento agronémico de bioestimulantes microbianos y no microbianos.
* Integracion de los productos bioldgicos al manejo de cultivos.

SEGMENTO BIOCONTROL
Fecha: 17 de septiembre de 2026
Modalidad: Virtual

Profesor: Federico Ocampo

Contenido:

+ Panorama general del mercado mundial y tendencias esperadas en biocontrol.

* Tipologia y segmentos de productos.

* Integracion con soluciones quimicas. Estrategias de manejo integrado de plagas.
* Indicadores clave y momento de aplicacion. Casos de éxito.
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DINAMICAS DE MERCADO EN EL SEGMENTO DE BIOINSUMOS
Fecha: 24 de septiembre de 2026

Modalidad: Virtual

Profesor: Wenceslao Tejerina

Contenido:

* Tipos de soluciones que funcionan en Argentina en funcién de las problematicas
existentes.

* Nueva generacion de productos y futuro del mercado.

* Creacion de valor en bioinsumos. Medicion de la rentabilidad y KPI's. Comunicacion
de resultados. Traduccioén de los beneficios en ROl para el productor.

* Reconfiguracion de estrategias de mercado de las empresas tradicionales. Nuevos
modelos de negocios a partir de bioinsumos.

DESARROLLO Y GESTION DE LA PALETA DE PRODUCTOS
Fecha: 1 de octubre de 2026

Modalidad: Virtual

Profesor: Dario Vileta

Contenido:

+ Vision integral y sistémica de los bioinsumos.

+ Aspectos de produccion y product management. Tipologia de productos e
interacciones.

* Del laboratorio al campo: Incorporacién de bioinsumos en el sistema agricola del
productor.

* Aspectos logisticos, manejo y almacenamiento. Estabilidad, vida util y embalaje.

ESTRATEGIAS COMERCIALES EN BIOINSUMOS
Fecha: 8 de octubre de 2026

Modalidad: Virtual

Profesor: Dario Vileta

Contenido:

* Proceso comercial consultivo end-to-end. Estrategias de desarrollo de mercados.

* El rol de los distribuidores: del pull al push. Estrategia de distribuidores: incentivos,
capacitacion, y gestion.

« Estructuracion de la propuesta de valor. Storytelling del producto.

+ Go-to-market operativo: Formacion de equipos de ventas y desarrollo de canales.

 Marketing y estructuras comerciales diferenciadas: bioldgicos vs quimicos.
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MODULO 7 Presencial en Universidad Austral Rosario

Fecha: 15 de octubre de 2026

Horario:9ha12h

Hablidadidase de comunicacién persuasiva para venta
Profesor: Juan Pablo Pezzetta

Contenido:

+ Oratoria y comunicacion. Aspectos de persuasion en la venta.

« Construccion y transmitision de mensajes de venta convincentes.

+ Herramientas de negociacion. Gestidn de objeciones y resistencia al cambio.

+ Fundamentacion y/o argumentacion utilizada en el posiconamiento de producto.

+ Generacion de confianza en la interaccion con el cliente. Concrecion y cierre de
ventas.

- Almuerzo -

Horario: 13ha17h

Actividad de integracion y conclusiones

Analisis integral de un producto y propuesta de comercializacion
Profesores: Juan Pablo Brichta— Pablo Mac Clay

Presentacion por equipos y discusion en clases.

* Descripcion del problema identificado y solucién propuesta

+ Mercado objetivo y estrategia de segmentacion.

* Modelo de negocios.

* Identificacion de la competencia actual y potencial.

« Estrategia comercial y de marketing.
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CUERPO DOCENTE

Juan Pablo Brichta
DIRECTOR EJECUTIVO
Presidente / Director de Innovacion y Desarrollo en Agro Advance Technology.

Pablo Mac Clay
COORDINADOR ACADEMICO
Centro de Agronegocios y Alimentos — Universidad Austral.

Luis D’Aloisio
COORDINADOR ACADEMICO
Centro de Agronegocios y Alimentos — Universidad Austral.

Wenceslao Tejerina

Ingeniero Agronomo. Titular de agroEstrategias consultores.

Asesor en Nutricion de Cultivos y Bioinsumos. Ensayista. Disertante.
Miembro de la Mesa de Expertos de Aapresid en la Red Bioinsumos

Dario Vileta
Microbiologo - Dr. en Cs. Biologicas - Facultad de Cs. Exactas, Fisico-Quimicas y Naturales,
Universidad Nacional de Rio Cuarto. Protergium Agrociencias S.A. VP - Director Cientifico.

Juan Pablo Brichta
Ingeniero Agronomo. CEO Agro Advance Technology S.A. Fundador de CABIO, es una figura
clave de la biotecnologia agropecuaria a nivel nacional e internacional.

Federico Ocampo
Biologo, Dr. Entomolgia, Profesor Facultad de Ingenieria y Ciencias Agrarias - Biotecnologia.
Universidad Catolica Argentina.

Martin Torres Duggan

Ingeniero Agronomo, Especialista en Fertilidad del Suelo y Fertilizacion, Magister en Ciencias del
Suelo (FAUBA); Doctor en Ciencias Veterinarias (area-disciplina Recursos Naturales, FVET, UBA).
Consultor en fertilidad de suelos y nutricion de cultivos (Tecnoagro).

Coordinador Académico de la Red de Biolégicos en AAPRESID.

Profesor en la Escuela de Graduados "Alberto Soriano’ de la FAUBA.

Juan Pablo Pezzetta
Abogado - Mediador -Asesor Legislativo - Especialista en comunicacion y liderazgo.
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CONTACTO

Pablo Lonegro

Ejecutivo Comercial
PLonegro@austral.edu.ar
+54 9 3412019598

www.austral.edu.ar O f in




