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INFORMACIÓN GENERAL

FECHAS

MODALIDAD

Fecha de inicio: 
15 y 16 de mayo de 2025

Fecha de finalización:
10 y 11 de julio  de 2025

Híbrido (presencial y virtual)

Días de cursado:
Jueves de 9 a 18 h y Viernes de 9 a 13  h.

Cantidad de jornadas:
9 encuentros - 72 h.

Director: Profesor Fernando Preumayr

LUGAR Hotel Hilton Tucuman.
(los días de cursado presencial)

CERTIFICACIÓN 
ACADÉMICA

El Centro de Agronegocios y Alimentos y la Universidad 
Austral extenderá el Certificado Académico de aprobación 
del “Programa Regional de Dirección en Agronegocios ” a 
quienes cumplan con el régimen de promoción.

ENFOCADO EN LA TOMA
DE DECISIONES Y REPLANTEO
DE LOS MODELOS DE NEGOCIOS
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PROGRAMA DIRIGIDO A

Dueños, Directivos, o Alta Gerencia con poder de decisión en sus empresas, y con 
capacidades para la comprensión y la adaptación frente a los problemas empresa-
riales. Está dirigido a personas del ámbito agropecuario y agroindustrial que estén 
liderando negocios y equipos de trabajo, con al menos 5 años de experiencia.

OBJETIVO

El Programa Regional de Dirección en Agronegocios tiene como objetivo
entrenar a líderes para la toma de decisiones y otorgar herramientas de diseño
y replanteamiento de los negocios. El mismo está organizado en módulos
interrelacionados que siguen el proceso de desarrollo del negocio desde la defini-
ción de la estrategia hasta su implementación. Cada etapa del proceso brinda la 
oportunidad de un diagnóstico y análisis crítico del estado de situación, estructu-
rando elementos que, integrados, conformarán la propuesta de mejora al finalizar 
el programa.

METODOLOGÍA

El Programa pone foco en la puesta en común e intercambio de ideas y conceptos, 
así como al aprendizaje desde la experiencia de cada uno de los participantes.

La dinámica de trabajo a utilizar combina:
- Material teórico
- Casos de estudio
- Trabajo por equipos
- Conferencias-coloquio
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EL PDA ABORDARÁ

CONTEXTO, DESAFÍOS
Y OPORTUNIDADES

TOMA DE DECISIONES
BAJO PRESIÓN E
INCERTIDUMBRE NUEVOS MODELOS

DE NEGOCIOS

CAPACIDAD DE GESTIÓN

NUEVAS FORMAS DE
PENSAR Y HACER



DESARROLLO DEL PROGRAMA
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Estrategia
Profesor: Bernardo Piazzardi
Modalidad: presencial

MÓDULO 1

Procesos
Profesor: Sergio Grossman
Modalidad: virtual

MÓDULO 2

Innovación aplicada
Profesor: Pablo Avalle
Modalidad: presencial

MÓDULO 3

Procesos
Profesor: Sergio Grossman
Modalidad: virtual

MÓDULO 4

Finanzas
Profesor: Silvia Novaira
Modalidad: virtual

MÓDULO 6

Empresas familiares
Profesor: Guillermo Perkins
Modalidad: presencial

MÓDULO 5

Desarrollo de equipos y organizaciones
Profesor: Fernando Preumayr
Modalidad: presencial

MÓDULO 9

Tablero de control
Profesor: Silvia Novaira
Modalidad: presencial

MÓDULO 7

Capital humano y estilos de pensamiento
Profesor: Fernando Preumayr
Modalidad: virtual

MÓDULO 8



TRABAJANDO LA PROPUESTA

La aplicación de la metodología del
business model CANVAS brinda la
oportunidad a los participantes
de analizar y repensar su propio
modelo de negocio

Los aliados y recursos clave

Mi propuesta de valor

Estructura de costos y
canales de distribucion

Los segmentos y relación
con mis clientes 
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CLAUSTRO DE PROFESORES

SERGIO GROSSMAN
Dr. en Administración (Atlantic International University, EEUU) / Máster en Direc-
ción de Empresas (IAE, Universidad Austral) / Ing. Civil (UNR) / Profesor de la 
Maestría en Agronegocios (Universidad Austral).

SILVIA NOVAIRA
Master en Ciencias Empresariales (Universidad Austral) / Contadora Pública 
Nacional (UNR). Profesora Maestría en Agronegocios y Maestría en Finanzas - 
Universidad Austral.

BERNARDO PIAZZARDI
Master en Agronegocios (CEMA) / Lic. en Relaciones Internacionales (UNR) / 
Director de RRII del Centro de Agronegocios y Alimentos (Universidad Austral).

GERARDO PIRE
Master en Ciencias Empresariales (Universidad Austral) Posgrado en Dirección de 
Agronegocios (Universidad Austral) Contador Público y Lic. en Administración 
(UNR) / SocioGerente de Acopios.

FERNANDO PREUMAYR
Posgrado en Dirección de Agronegocios (Universidad Austral) Ing. Agrónomo 
(UNR) / Director Ejecutivo de la Maestría en Agronegocios (Universidad Austral) / 
Consultor en Organización y Desarrollo Rural.

GUILLERMO NICOLAS PERKINS
Lic. en Ciencias Empresariales (Universidad Austral) y Magister en Administración 
de Empresas (IAE Bussines School). Profesor de Políticas de empresas de la 
Universidad Austral. Profesor de Políticas de empresas del IAE. Miembro del 
Centro de Empresas Familiares del IAE.

PABLO SEBASTIÁN AVALLE
Lic. Cs. Empresariales Universidad Austral. Director de la carrera Lic. Negocios 
Digitales y profesor de Innovación y Emprendimientos de la Facultad de Ciencias 
Empresariales de la Universidad Austral. Director de Xerendip Venture Builder.



PROGRAMA REGIONAL DE
DIRECCIÓN EN AGRONEGOCIOS

CENTRO DE
AGRONEGOCIOS 
Y ALIMENTOS

CONTACTO

escuela@fundaciondeltucuman.com

www.austral.edu.ar


